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Declaracién de divulgacién de la carga de OMB
El informe publico de la carga por esta recoleccion de informacién se estima, como media, unos 5 minutos por

respuesta, incluyendo el tiempo de revisar las instrucciones, buscar fuentes de datos existentes, reunir los datos
necesarios y terminar y comprobar la recoleccion de la informacion. Una agencia no puede dirigir o patrocinar y
una persona no tiene obligacion de responder a la recoleccion de la informacién a menos que un nimero de
control de OMB actualmente en vigor sea mostrado. Envie comentarios sobre esta carga estimada o cualquier
otro aspecto de la recoleccion de informacion, incluyendo sugerencias de como reducir esta carga a: NIH, Project
Clearance Branch, 6705 Rockledge Drive, MSC 7974, Bethesda, MD 20892-7974. No devuelva este formulario
completado a esta direccion.

ID del participante #

Evaluacion NKDEP — Guia de Entrevista para Promotores

1. En general, ¢.cual fue la impresion de su sesidn con el cliente hoy?
1. ¢Qué salid bien? ¢ Qué no sali6 tan bien?

2. ¢Cudl piensa que fue la informacion més importante que su cliente necesitaba
hoy?
a. Sondeo: ¢ Piensa usted que se transmitié exitosamente durante la sesion con
el cliente?

3. ¢Qué informacion le falté que hubiera deseado haber tenido durante la sesion
con el cliente?
a. Sondeo: ¢ Qué material adicional le hubiera gustado tener para sus clientes
gue hubiera mejorado la sesién?

4. ¢Qué preguntas o problemas aparecieron durante la sesién con el cliente para
los cuales le hubiera gustado tener mas informacién para facilitar la respuesta?
1. Sondeo: ¢ Sucedio algo inesperado durante la sesién con el cliente?

5. ¢Se sintié preparado para la sesion con el cliente? ¢De qué manera?

6. En algin momento durante la sesion con el cliente, ¢ sintié que no estaba
preparado? Hableme sobre eso.

7. ¢Cual de las actividades del fin de la sesién fueron mas utiles?
a. ¢ Porqué?
b. ¢ Qué actividades fueron menos Uutiles para usted?
c. ¢Porqué?

8. Del entrenamiento que recibid, ¢.cudl fue la cosa que mas le ha ayudado en la
sesidn con el cliente?

9. Si pudiera cambiar algo del entrenamiento, ¢ qué cambiaria?

10. ¢ Tiene algun comentario final?



